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Contact

Wilt u ook meer rendement uit uw inkoop halen? 
Neem dan vandaag nog contact met ons op!

Uw voordelen op een rijtje
1  meer rendement door het bundelen van in koopkracht 
 •  scherpe raamcontracten met het merendeel van uw huidige 

leveranciers;
 • regelmatig exclusieve ledenaanbiedingen.
 
2   meer effi ciency door het delen van kennis 
 •  onderdeel van een selectief netwerk van collega-ondernemers;
 •  toegang tot actuele marktinformatie;
 • deelname aan workshops, beurzen en productpresentaties.
 
3  unieke offerteservice 
 •  geef werk uit handen en laat ons de beste en scherpste 

offerte voor al uw geplande investeringen uitzoeken.

4  geen meerjarige contracten
 •  geen verplichting om meerjarige contracten met ons af 

te sluiten. Uw deelname geldt steeds voor de duur van 
12 maanden. 

5  optimale keuzevrijheid in het bepalen 
van leverancier en producten

 •  u bent niet verplicht om bij alle aangesloten leveranciers in te 
kopen. 

6   geen voorgeschreven groothandelspartner
 •  U laat uw vaste groothandelspartner de goederen gewoon 

bij u afl everen. U hoeft dus niet over te stappen. Wel zullen 
wij u een groothandelspartner adviseren, omdat wij hiermee 
voor u extra kortingsafspraken hebben gemaakt.



Ons doel

Het doel van HorecaGroep Nederland is om u optimaal van onze gezamenlijke 
inkoopkracht en -kennis te laten profiteren, met als resultaat een hoger rendement  
en een verbeterde efficiency voor u als aangesloten ondernemer.    

Onze productgroepen

HorecaGroep Nederland focust haar activiteiten heel bewust op die producten en 
diensten waar u het meest mee te maken heeft. Deze zijn onder te verdelen in de 
volgende vier groepen: 

	 1. Food & Beverage
	 2. Non Food & Disposables
	 3. Apparatuur & Meubilair
	 4. Facilitair & Kantoor

In elk van deze groepen hebben wij scherpe raamcontracten afgesloten met 
toonaangevende leveranciers.

Waarom HorecaGroep Nederland? 

Binnen de horecabranche is de laatste jaren een duidelijke volumegroei zichtbaar. 
Maar door de toenemende concurrentie - zowel van bedrijven binnen als buiten de 
sector - blijft het rendement wel onder druk staan. Om voldoende marge te behouden 
zult u dus kritisch op uw kosten moeten blijven letten. Door u aan te sluiten bij 
HorecaGroep Nederland profiteert u van scherpe inkoopcondities, die wij met  
het merendeel van uw huidige leveranciers hebben afgesloten.

Naast prijsvoordeel biedt HorecaGroep Nederland u ook de mogelijkheid om 
uw efficiency te verbeteren. U wordt namelijk lid van een selectief netwerk van 
gelijkgestemde collega’s waarmee u kennis en ervaringen kunt delen. Ook krijgt u 
toegang tot actuele informatie over de markt, leveranciers en producten en wordt u 
regelmatig uitgenodigd deel te nemen aan workshops, beurzen of productpresentaties.

71% van alle horecaondernemers heeft het idee 
dat zijn inkoopprijzen scherper kunnen

Hoe werkt het? 

Tussen u en de leverancier zal een rechtstreeks contact blijven bestaan.  
Bestellen, leveren, factureren en betalen zal plaatsvinden zoals u dat nu ook  
gewend bent. Gewoon rechtstreeks. HorecaGroep Nederland is hierin geen partij. 
Ook krijgt u, indien u dit wenst, gewoon bezoek van de leverancier en verloopt 
de service en garantie ook via hen. Het feit dat u bij HorecaGroep Nederland 
aangesloten bent, is voor de leverancier genoeg om u te laten profiteren van  
de scherpe inkoopcondities uit het raamcontract. Heel eenvoudig.

Hoeveel kunt u besparen?  

Deelname aan HorecaGroep Nederland kost u slechts € 495,- per jaar, op basis 
van ‘no cure no pay’, plus een eenmalige instapbijdrage van € 250,-. Dus zonder 
enkel risico. Aangesloten leden verdienen gemiddeld meer dan 5 keer hun jaarlijkse 
bijdrage in de vorm van inkooprendement terug. Elk jaar. Dat laat u toch niet 
liggen? Sluit u daarom vandaag nog aan!

62% van alle horecaondernemers vindt kwaliteit, leverancier,  
merk en referenties minstens zo belangrijk als prijs

57% van alle horecaondernemers besteedt een halve dag of meer per week aan zijn 
inkoop (exclusief goederenontvangst en betaling) en wil dit graag verminderen

Genoemde conclusies zijn afkomstig uit recent gehouden marktonderzoek “Inkoopanalyse Horecabranche 2007” door M-DNA uit Baarn.


